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Des acheteurs en visite à Saint-Charles International

Sans répit, Saint-Charles Export poursuit sa mission de 

prospection. Durant le mois de novembre 2011, deux délégations 

sont ainsi venues appréhender le potentiel du site. Du 13 au 16 

novembre, trois gros importateurs autrichiens des places de 

Vienne, Salzbourg et Innsbruck ont sillonné la plateforme à la 

rencontre des professionnels de Saint-Charles International, des 

producteurs et des coopératives en présence de représentants 

du groupe Metro. « Ils ont notamment été intéressé par les 

productions marocaines, les salades du Roussillon et les pommes 

de la région Provence-Alpes Côte d’Azur » assure Cyril GORNES, Directeur de Saint-Charles Export. Quelques jours 

après cette visite, des flux commerciaux d’agrumes et de salades étaient 

devenus effectifs. Preuve de l’intérêt et de la pertinence de la démarche !

Maîtrise de l’empreinte carbone

Rien ne vaut en effet pour convaincre les acheteurs que ces visites de 

terrain qui montrent les atouts commerciaux et logistiques de la plateforme 

perpignanaise. La délégation qui comprenait des Suédois, Danois et 

Hongrois venue en visite du 27 au 30 novembre a, elle aussi, eu une 

perception très favorable de ce vaste espace économique dédié aux fruits 

et légumes frais. « Très attentifs à l’empreinte carbone, les visiteurs scandinaves ont ainsi apprécié les efforts faits 

en amont avec le maritime et en aval avec le ferroviaire, tout cela sur un site à taille humaine et dans un périmètre 

de trente kilomètres avec des transits très courts » poursuit Cyril Gornes. L’équipe suédoise de la délégation était 

constituée de représentants du deuxième groupe de distribution de Suède Axfood et deux acheteurs dont le 

premier importateur suédois Saba. Pour le Danemark et la Hongrie étaient présents des acteurs de poids de la 

filière fruits et légumes sur leur marché intérieur respectif. Avec d’ores et déjà, des flux commerciaux en prévision


