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Saint-Charles International en Algérie a I'invitation de
Ia CCl de Relizane

Saint-Charles International a répondu favorablement a la sollicitation de la Chambre de Commerce et d’Industrie (CCl) des
Pyrénées-Orientales de se rendre du 21 au 24 novembre 2011 en Algérie dans le cadre d’un échange de visites avec la CCI de

Relizane (Oranie) présidée par Mohamed Zerouki.

Des opportunités de partenariats

Cette visite avait pour objectif de permettre aux acteurs de Saint-

Charles International de s’informer des opportunités de partenariat

offertes par la wilaya de Relizane. Jean-Pierre Navarro, président de
la CCl des Pyrénées-Orientales et Bernard Fourcade, président de la
Chambre de Commerce et d’Industrie Régionale (CCIR) du Languedoc
Roussillon (Montpellier) étaient présents lors ce déplacement intense
et rythmé de trois jours. La délégation d’hommes d’affaires francais au

sein de laquelle David Patte représentait Saint-Charles International, a

visité des fermes de production d’artichauts, de petits pois, d’olives et
d’élevage bovin, des pépiniéres d’arboriculture fruitiére et des unités
d’industrie alimentaire, notamment des conserveries d’olives et d’unités de production du lait et de fromages dans

cette belle région autour de Mostaganem, ville par ailleurs jumelée avec Perpignan depuis le 7 octobre dernier.

Des perspectives tres importantes ...

Suite a ces explorations, Bernard Fourcade a évoqué « le jardin de
I’Algérie, du moins dans cette région, ou il ya énormément d’agriculture
et ou les perspectives présentes sont trés, trés importantes». «On doit
voir ensemble, s’il y a moyen d’exporter, ¢’est important de collaborer
entre nous évidemment avec tout ce que cela exige comme normes
et qualité européennes » a-t-il précisé. Le potentiel est en effet bel et
bien |a et des protocoles d’accord d’échange ont été signés. « Reste

maintenant a mettre en place des synergies avec les exportateurs

algériens qui ont la volonté de se structurer et d’apprendre les arcanes
du métier pour attaquer les marchés européens, entre normes qualité
avec des experts du Cirad ou de I'INRA, process d’exportation, contraintes douaniéres et aspects logistiques »
commente David Patte. Du champ algérien a la fourchette européenne, les différentes étapes de la pérégrination
d’un fruit ou d’'un Iégume sont souvent émaillées d’obstacles a franchir. Incontournable pour partir a la conquéte

des marchés ! a franchir. Incontournable pour partir a la conquéte des marchés !



